
leoyvanes@gmail.com

2024-2026

Master Entrepreneuriat 
et management de 
projets

Université de Caen

2023-2024

Licence DEG 
Commerce Vente 
Marketing

Ecole Nantaise de 
Commerce

2021-2023

BTS Management 
Commercial 
Opérationnel

Ecole Nantaise de 
Commerce

Baccalauréat 
spécialités : sciences 
économiques et 
sociales ; cinéma

Lycée Charles Péguy - 
Gorges 

2019-2021

Web 3.0

Finance

En cours

En cours

Graphisme ÉconomieÉconomie Psychologie

intelligence artificielle Automatisation 

Sport

Voyage Survie

Crypto

Développement d'une application de « Learn and Earn », modèle économique innovant qui consiste à gagner 
de l'argent tout en apprenant.



Elaboration stratégie marketing à mettre en place sur Twitter, générant une visibilité optimale.



Étude de 50 concurrents ciblés et de 30 partenaires potentiels.



Veille concurrentielle et technologique.



Création d'une base de données (logiciel Notion) avec plus de 500 ressources référencées

Vidéo

Design

Intelligence artificielle

Automatisation

Web & SEO

Divers

Centres d'intérêtFormation
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...

...

Expérience ProfessionnelleOutils maîtrisés

LanguesYvanes Léo

23 ans

Entrepreneuriat

2023-2024  (12 mois)

2025 - Aujourd’hui
Dunyt | Temps partiel

Anglais

Espagnol 

06.61.06.10.76

leoyvanes@gmail.com

2022 (4 mois)

2021 (2 semaines)

Hodl Consulting | Alternance

Ecole crypto.fr | Stage et CDD 

Création d'une identité graphique & Étude documentaire sur la technologie de streaming de Theta TV.

Responsable marketing

Fondateur et CEO de Dunyt

Développement commercial

ETX FILMS (Streameur sur Theta TV)

Création de 4 sites internet pour des branches d’Hodl Consulting ( solidus-finance.fr - greenviz.fr - gofrance- 
metric-advisory.fr



Amélioration de la visibilité du site internet sur le moteur de recherche Google par le biais de stratégies SEO 
avancées, incluant l'optimisation du site web et des contenus préexistants ainsi que le développement de 
nouveaux contenus (Site Ranker de 1 à 10 sur les requêtes ciblées en amont).



Création de contenu spécialisé à forte valeur principalement pour LinkedIn, Twitter, YouTube, ainsi que pour le 
site web (vidéo, infographie, contenu écrit et image) servant l'objectif d'acquérir de nouveaux clients.



Mise en place et réalisation de campagnes d'emailing ciblant des start-ups françaises de l'écosystème web 3.



Rédaction de deux Lead Magnets.

Discutons ! Je suis prêt à travailler 
sur des projets intéressants

Pilotage 360° du lancement de l'agence : de la stratégie à l'opérationnel (prospection B2B & négociation, 
création de contenu & branding, développement web & automatisation, jusqu'à la gestion juridique, comptable 
& administrative).


